MELHORIAS QUE O SISTEMA
DE GESTAO PODE OFERECER
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COM SISTEMA

1

1 Jk QUE O SISTEMA £ INTEGRADO, VOCE GANHA i
1 TENPO. 05 PROCESSOS FICAN HAIS AGEIS PORQUE £ !
1 POSSIVEL ACOMPANHA-LOS A PARTIR DE UM 50
1 LUGAR, COM A SEGURANGA DE SABER CON EXATIDRO !
1 SEAS ATIVIDADES ESTAO FUNCIONANDO DENTRO DO |
1 PLANEJADO
i

1
1

ALEN DISSO, ELE AGILIZA A OBTENGAO DE RELATO-
RIOS.

1 SERK POSSIVEL REALIZAR A COTACOES, CLASSIFICAR
105 FORNECEDORES POR TIPO DE PRODUTO, ARHALE-
1 WAR HISTORICO DE PROCESSOS, GERAGHO AUTONATI-
1 CA DE PEDIDOS DE COMPRAS, GIRO DE PRODUTO,
1 BAIXA DE PRODUTO, INTEGRACRO CON 0 ESTOQUE,
1 ENTRADA AUTONATICA DAS NOTAS FISCAIS DE CON-
1 PRAS ATRAVES DO XHL ENVIADO PELO FORNECEDOR,
1 INTEGRACRO AUTOMATICA CON CONTAS A PAGAR, CA-
1 DASTROS, INPRESSRO  DE CODIGO DE BARRAS E
1 HUITO HAIS

FACILIDADE EM CADASTRAR CLIENTES, FORNECEDO-
RES, VENDEDORES EPRODUTOS. INTEGRAGRO CON 0
CONTAS A RECEBER E 0 CALCULO DE COMISSAO SERA
AUTONATICO E INTEGRADO COM O SETOR FINANCEI-
K0, ALEN DISSO, CONSEGUIRA CONSULTAR REGISTRO
DE HOVINENTAGAO DE ESTOQUE.

QUTRAS VANTAGENS DE FATURAMENTO POR SISTENA
SKO A ENISSKO DE NOTA FISCAL, ETIQUETAS, ENTRE

|
i 0 SETOR FINANCEIRO ENCONTRARA POSSIBILIDADE
CONO DEFINIR UN LIMITE DE CREDITO POR CLIENTE,
EMISSAO DE BOLETO BANCARIO COM BAIXA AUTONA-
TICA ATRAVES DO ARQUIYO DE RETORNO, CONTAS A
PAGAR INTEGRADO CON PLANO DE CONTAS, MOVI-

CULO DE JUROS DIARIOS AUTONATICOS.

TANBEN SERA POSSIVEL REALIZAR O CONTROLE DE
VENDAS NO CARTAO DE CREDITO, GERAR FLUXO DE
[

'
: GERACAO DE ORCAMENTOS, PEDIDOS DE VENDAS QUE !
1 RESERVAM 0 ESTOQUE, GERACAO DE NOTA FISCAIS DE :
: VENDAS DE FORMA AUTOMATICA COM BASE NOS OR- 1
1 CAMENTOS E PEDIDOS DIGITADOS. :
1 CRIACKO DE DIVERSAS TABELAS DE PRECOS, TABELAS |
: PROHOCIONAIS, PESQUISA POR CODIGO DE PRODUTO, !
1 CONTROLE DE COMISSOES, LINITE DE CREDITO DE :
: CLIENTE, GERENCIAMENTO DE METAS E SISTEMA DE 1
1 FORCAS DE VENDAS PARA OS REPRESENTANTES COM :
1 INTEGRAGAO AO SISTENA DE GESTAO. ]

'
SUA PRINCIPAL FUNGKO E AUXILIAR NA CONTAGEN !
DE ESTOQUE, GERANDO RELATORIOS, REALIZANDO IN- :
VENTARIO ATRAYES DE LEITORES E COM ISTO, PO- 1
DENDO NANTER A ENPRESA OPERANDO NORNALNEN- |
Tt 1
1
1
1
1
1
1
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0 SISTENA IRk GERAR UN RELATORIO DO ESTOQUE
ATUAL DA ENPRESA, ONDE SERA REALIZADA A CONTA-
GEM E INPORTACAO DO ESTOQUE ATUAL, VIA LEITOR
OU DE FORMA MANUAL.

1
A0 DIGITAR UN PEDIDO DE VENDA O SETOR CONER- |
CIAL, 0 PEDIDO SERA ENCANINKADO PARK A EXPEDI- |
(l() PODENDO ADIANTAR A X[PMA‘AD DA NERCA- :
DORIA. APOS 1550, SERA REALIZADO UNA CONFEREN- |
CIA ATRAYES DE UN LEITOR DE CODIGO DE BARRAS !
ONDE 0 SISTENA IRAR IDENTIFICAR SE 0 PRODUTO |
SEPARADO CONDIZ COM 0 PEDIDO DO CLIENTE, EVI- 1
TANDO ERROS DE ENVIOS. !

1

T
: O FRENTE DE CAIXA PARA UMA BOA PARTE DO (0- :
1 HERCIO AGILIZA A ENISSAO DE DOCUHENTOS FISCAIS, :
1 RECEBIMENTOS, PAGAMENTOS E GERENCIANENTO DE |
: VENDAS KO CREDIARIO E AGILIDADE NO ATENDINEN- 1
1 10 ATRAVES DO PRE-VENDA, EVITANDO FILAS NOS :
1

! |
0 1
0 1
0 1
! |

0 SISTENA CONTRATADO DEVERA ATENDER AS LEGIS-
LAGOES DE CADA ESTADO.

1 CON U SISTENA DE DEPOSITO VOCE VISUALIZAR
1 TUDO POR UN MAPA REAL, PODENDO FACILITAR NA
1 IDENTIFICACRO E LOCALIZAGRO DO PRODUTO ARMA-
1 TENADO, ASSIN CONO AS INFORMAGGES DE QUANTI-
1 DADE DE HERCADORIA.
i
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1

POREM, PARA SER REHOVIDO D0 ESTOQUE, SERA NE-
CESSARIO DE UNA AUTORIZACAO DO SISTENA, SENDO
ASSIM, A SAIDA DA HERCADORIA TEM ETAPAS DEFINI-
DAS.

EN UM MERCADO ALTAMENTE [IIIII'ETITIIO A INTEGRA

QUE UM SISTENA DE GESTAO DE

ENTENDA COMO 0 SISTEMA DE GESTAO [EMPRESARIAL PODE BENEFICIAR A SUA
ORGANIZACAO. ACOMPANHE ESTE INFOGRAFICO INFORMATIVO.

"7 FATURAMENTO =~
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: HENTACAO BANCARIA, CONTROLE DE CHEQUES, CAL- :
1 1
] 1
] 1
] 1
1 1
] 1
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SEM SISTEMA

SEN 0 SISTEMA E SEN AS INTEGRAGOES DOS SETORES

]
1
| DA ENPRESA, CONSEQUENTENENTE 05 FUNCIONARIOS
I FICARAN NENOS ENGAJADOS SOBRE 0 QUE ESTA
| ACONTECENDO.

| SENDO ASSIN, PERDERA TENPO BUSCANDO INFOR-
1 HALGOES EM OUTROS SETORES E TENDO QUE CONS-
1 TRUIR RELATORIOS COM DADOS FINANCEIROS, CO-
| MERCIAIS, ENTRE OUTROS.

05 PROCESSOS COMO COTAGOES SERKO MANUAIS,
ASSIH COMO O ARQUIVAENTO DOS DADOS DE FOR-
NECEDORES E CONSULTAS DO HISTORICO FINANCEI-
RO.

0 CONTROLE DO GIRO DE COMPRAS E PRODUTOS
SERKO MAIS COMPLEXOS DE ADMINISTRAR, ALEN DA
FALTA DE INFORMACAO DO ESTOQUE.

(ONPARADO COM AS INFINITAS ETAPAS DE UM PRO-
CESSO DE FATURAMENTO, ESTA JORNADA DE TRABA-
LHO SE TORNARA AINDA MAIS CONPLEXA E LENTA DE
SER REALIZADA.

AS FALTAS DE DADOS E ENISSKO DE NE-E, NFS-E,
ETIQUETAS IRA TORNAR A ETAPA INCOMPLETA, PER-
DENDO MAIS TENPO.

= - - -
: 0 CONTROLE DE CREDITO PARA A EQUIPE FINANCEI- 1
1 RA PODERA OCORRER PERDAS, GERANDO UN Pl[jlll- :
: 10 MAIOR. A GERACAO DE BOLETOS DE 00160 DE 1
1 BARRAS E O GERENCIAMENTO DE TODA PARTE FINAN- :
1 CEIRA SERA REALIZADA NANUALMENTE, GERANDO |
: DEMORA E FALTA DE INFORMACAD CONFIAVEIS. !
! :
! 1
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FALTA DE PROJECKO EM CURTO, NEDIO E LONGO
PRAZO, PODERKO DIFICULTAR A TOHADA DE DECISKO
DOS GESTORES DA EMPRESA.

0 SETOR COMERCIAL £ ONDE TUDO COMECA, CONO A
ENTRADA DE CLIENTES, PRIMEIRO ATENDIMENTO ETC.

POR ESTE MOTIVO, £ INPORTANTE QUE QUANTO

DOCUMENTOS E PEDIDOS HANUAIS TORNAM 0 PRO-
CESSO HAIS DENORADO, DIFICULTANDO A GESTAO DA
EMPRESA E A DEMORA NA ENTREGA DE MERCADO-
RIAS.
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1 MENOS TEMPO GASTO, NELHOR. CON A EMISSAO DE :
1
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1
0 ESTOQUE £ INPORTANTE PARA ENPRESA, ENTRO |
DEVE SER SENPRE WANTIDO ATUALIZADO. CON A |
FALTA DE INFORNACAO, £ POSSIVEL QUE COMECE A 1
FALTAR PRODUTO E GERAR NAIORES PREJUIZOS. |
1
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ISTO FAZ CON QUE A EMPRESA PERCA DINHEIRO,
ALEN DO MAIS, FAZER HANUALMENTE DEMANDA DE
UM GRANDE TEMPO E FALTA DE CONTROLE.

1
i
SE A SEPARACKO DA NERCADORIA FOR REALIZADA 1
MANUALNENTE, SEN O APOIO DE UM SISTENA DE :
CONFERENCIA, A EMPRESA PODERA TER MAIORES |
PREJUIZ0S COM O ENVIO DE MERCADORIA INCORRETA !
PARA O CLIENTE E DEMAIS TRANSTORNOS. :
i
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! PARA REALIZAR UNA VENDA A UM CONSUNIDOR
FISICO, SERA NECESSARIO SEGUIR ALGUMAS LEGISLA-
(OES. POR ESTE HOTIVO, O FRENTE DE CAIXA SE FA
INPORTANTE PARA A EMPRESA.

SERKO HANUAIS, COMO TANBEN O CONTROLE FINAN-
CEIRO DE RECEBIMENTOS (EM DINHEIRO, CHEQUE
ETC.) E O TEHPO DE ESPERA DO CLIENTE AO SER
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| ALEN DISSO, A ENISSEO DE DOCUNENTOS FISCAIS
1
1
1
1
1 ATENDIDD.

A GESTRO DO ESTOQUE SEN SISTEMA FICA DESORGA-
NIZADO, ISTO PORQUE NAO TERA REGISTROS BEM DE-
FINIDOS SOBRE CADA MERCADORIA RETIRADA.

PODERA RETIRAR A HERCADORIA SEN AUTORIZAGKO
PREVIA, AVISOS 0U DOCUMENTACKO. TENDO FALTA DE
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1
OUTRD PONTO NEGATIVO £ QUE QUALQUER PESSOA 1
1
1
CONTROLE DO QUE CONTEN NO ESTOQUE. !

]

glo AGILIDADE SAO CARACTERISTICAS NECESSARIAS
0R 1550, E

RTANTE ENCONTRAR UMA FERRAMENTA

FERECER. P HPO
QUE REUNA ESTAS CIMCTEIISTICAS £ DISPONIBILIZA A ORGANIZAGKO INTEGRADA, AGIL E SEGURA.
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